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LAS UMA COMO ESTRATEGIA PARA DIVERSIFICAR LA 
PRODUCCION AGROPECUARIA 

 

• OPTIMIZA EL USO DE RECURSOS NATURALES DEL AGROECOSISTEMA 
MEDIANTE GENERACION DE PRODUCTOS O SERVICIOS ALTERNATIVOS DE LA 
VIDA SILVESTRE. 

 

• OPORTUNIDAD PARA EL APROVECHAMIENTO DE LA VIDA SILVESTRE, DE 
ACUERDO A LAS POLITICAS PUBLICAS BAJO EL BINOMIO 
CONSERVACIÓN:APROVECHAMIENTO. 

 

• DISMINUYE LA VULNERABILIDAD DE LA EMPRESA CUANDO EL AMBIENTE Y 
LA ECONOMIA SON INESTABLES EN LA PRODUCCIÓN PECUARIA. 

 



MVZ. Martin Vargas Prieto. DGVS-SEMARNAT. 2012 



PIMVS. PREDIOS O INSTALACIONES PARA EL MANEJO DE 
VIDA SILVESTRE. 

 
 

SITIOS DONDE SE PRODUCEN EJEMPLARES DE VIDA SILVESTRE QUE SERÁN 
APROVECHADOS PARA LA COMERCIALIZACION DE ANIMAL VIVO, PRODUCTO 
Y SUBPRODUCTO. 
POR EJEMPLO, GRANJAS DE COCODRILOS, GRANJAS DE IGUANAS, DE 
VENADOS, ETC. 



MVZ. Martin Vargas. DGVS-SEMARNAT. 2012 



MVZ. Martin Vargas Prieto. DGVS-SEMARNAT. 2012 

¿CUAL ES LA IMPORTANCIA QUE TIENEN LAS UMA EN EL SECTOR PRIMARIO DE LA ECONOMIA? 

Teju  Tupinambis merianae 

Varano Varanus niloticus 

Geckos  Eublepharis 
macularius 

http://www.centropet.com/notas/fotos/foto6.jpg


EL FINANCIERO. 25 DE OCTUBRE DE 2016. 

LEÓN, Gto.— De aceptarse la iniciativa de ley que busca prohibir la importación 
de pieles exóticas para el sector cuero–calzado, se prevé que el sector sufrirá 
pérdidas por 180 millones de pesos en exportación, y se pondrían en riesgo 
cinco mil empleos directos y 10 mil indirectos, afirmó Javier Plascencia Reyes, 
presidente de la Cámara de la Industria del Calzado en el Estado de Guanajuato 
(CICEG). 
http://www.elfinanciero.com.mx/bajio/sector-cuero-calazado-en-contra-de-la-prohibicion-para-importar-
pieles-exoticas.html 



CRIADERO DE IGUANAS EN CHIAPAS 



Canales De Venado 



Procesamiento de carne de fauna Silvestre 
en Sociedad de Producción rural Cinegética 

Palos Altos 

CHORIZO 

HAMBURGUESAS 



• Se realizaron encuestas a profundidad a dos restaurantes que se conocía  
vendían platillos con carne venado. 

ESTUDIO DE MERCADO PARA CARNE DE VENADO EN 
OAXACA 

(Montes Cruz F., 2013) 



En las entrevista a profundidad se obtuvieron los siguientes 
resultados: 

• Su proveedor es de Guadalajara. 

• Compran aproximadamente 30 kg al mes. 

• El precio varia entre $240 - $260/kg. 

• Antes tenían un proveedor de Yucatán, que no les agradaba la 
calidad del producto (contenía venas, cartílago, grasa). 

• Hasta donde tienen conocimiento son el único negocio que 
vende este producto. 



UMA COMO RANCHO 
CINEGETICO EN 
SONORA, MEXICO 
(Consulta 25/10/2016) 



EUA 89%

Europa 2%Canadá 9%

Turistas cinegéticos (cacería deportiva) 
(Datos de 2010) 

• Padrón de cazadores 72 967  
 
• El 10% extranjeros residentes  
 
• Ingresos 9 millones en cintillos 

 
• 12 566 cazadores extranjeros 
 

 

Norte 41%

Occidente 15%
Centro 25%

Otros 9%
Sureste 10%

|

Origen de los nacionales Origen de los extranjeros que cazan en 

México 



Fuente: Banco de México 

COMISIÓN DE AUTOSUFICIENCIA ALIMENTARIA. LXII LEGISLATURA SENADO DE LA REPUBLICA. 2014 

• Sistema Producto Ganadería Diversificada 



CACERIA CINEGETICA DE VENADO COLA BLANCA 
TURISMO ALTERNATIVO 

 



ALGUNAS EXPERIENCIAS QUE 
TENEMOS SOBRE EL 
FORTALECIMIENTO A LAS UMA 



CURSOS OPTATIVOS IMPARTIDOS A ESTUDIANTES DE MEDICINA 
VETERINARIA ZOOTECNIA, BIOLOGIA, AGROECOLOGIA EN LA 
UNIVERSIDAD AUTONOMA DE YUCATAN 



FORMACION DE RECURSOS HUMANOS EN COLOMBIA 



GRADUADOS DEL 
DIPLOMADO 
INTERNACIONAL 
“MANEJO Y 
PRODUCCION DE 
FAUNA 
SILVESTRE”. 
UNIVERSIDAD 
PEDAGOGICA Y 
TECNOLOGICA DE 
COLOMBIA. 2007 



Transferencia de paquete tecnológico a la Unidad de manejo y 
conservación de vida silvestre San Juan IIII, para la producción de 

Tepezcuintle (Agouti paca) 
 

Responsable Dr. Rubén Montes Pérez 
Universidad Autónoma de Yucatán 

Financiado por CONABIO (2001 a 2003) 
 
 



RESULTADOS 

Total de 

partos 

Intervalo entre 

partos 

Población  

10 264 días 10 ejemplares 

Crías por 

parto 

1 

Indicadores reproductivos obtenidos en la UMA San Juan III desde el año 

2000 al 2005. 

EN MARZO DE 2008 TENIA UNA POBLACIÓN DE 22 EJEMPLARES 



Javier Coral Méndez criador. UMA San Juan III. San 
Felipe, Yucatán. 



Otros indicadores de éxito 

Se construyeron 4 corrales más, mediante 
financiamiento de CONAFOR para albergar 

tepezcuintles en la UMA San Juan III. 

Venta legal de 12 ejemplares en el periodo de 2008-09 

Para Pie de cría 

UMA del Estado de Campeche : 8 ejemplares 

UMAs del Oriente de Yucatán: 4 

Precio de venta:  $3000 cada ejemplar. 



FUNDACIÓN YUCATÁN PRODUCE A.C. 

  

CONTENIDO TEMÁTICO DE LOS PROTOCOLOS DE INVESTIGACIÓN, 

VALIDACIÓN Y TRANSFERENCIA DE TECNOLOGÍA 2001. 

  

 INSTITUCIÓN (ES) PARTICIPANTES 

UNIVERSIDAD AUTÓNOMA DE YUCATÁN. 

 AGRUPACION  DE  CAMPESINOS  DE  YAXUNA 

 

  TÍTULO DEL PROYECTO 

ESTABLECIMIENTO, APOYO TECNICO  Y SEGUIMIENTO DE  UNIDADES DE  

 CRIANZA   INTENSIVA DE PECARI DE COLLAR  (Pecari tajacu). 

Registro  SISTPROY: FMVZ-02-017 

  

       TIPO DE PROYECTO 

Investigación, Validación y Transferencia de Tecnología. 

  Director de Proyecto 

RUBEN   CORNELIO  MONTES  PEREZ  

 



Ejecución del proyecto 

Etapa 1. 

i) Capacitación de criadores, impartido dos veces: 14 y 15 de abril de 2003;  3 y 6 de 
marzo de 2004. 

ii)      Construcción de corrales y manga de manejo. 

iii) Procedimientos administrativos para registrar UMA    Los Compadres. 

iv)    Procedimientos administrativos para entregar pie de cría a UMA Los Compadres. 

Etapa 2. 

i) Entrega de pié de cría, previamente evaluados reproductivamente (cuatro hembras 
y tres machos). 

ii)      Supervisión mensual y trimestral por un año a la UMA Los Compadres. 

iii)     Entrevistas  a restaurantes y hoteles interesados en la compra de carne de pecarí. 

iv)     Evaluación de los resultados del proyecto,  por los criadores. 



Cuestionario para evaluar el proyecto 

• Diez preguntas para calificar el apoyo técnico, seguimiento de la UMA, 
trato a los criadores: 

 

• Importancia del seguimiento, recomendación del proyecto, Interés para 
continuar este proyecto con otra especie silvestre. 

 

• Tipo de beneficio. 

 

• Respuestas: Bueno, Regular, Malo. 



Primera sesión del curso de capacitación 
en Yaxuná 

Segunda sesión práctica en el corral de la 
UMA Xmatkuil, UADY 



RESULTADOS 

Construcción de dos corrales de 100 m2  cada uno y manga de manejo. 



 Entrega y recepción de los pecaríes en la 

UMA Los Compadres. 

Grupo de Criadores de la UMA Los Compadres 
al final de recepción de pie de cría 



Dos crías nacidas en la UMA Los Compadres. 
Tres meses de edad aproximadamente. 

Indicador             enero a octubre, 2004 

------------------------------------------------------------------ 

Partos/hembra              1.25 (5/4) 

Fertilidad                      100% (4/4) 

Crías/parto      2 

Viabilidad (crías vivas)              80% (8/10) 

Total de población                      15 (7+8) 

Porcentaje acumulado              114% (8/7) 

------------------------------------------------------------------ 

Indicadores UMA Los Compadre. 
 



Evaluación del proyecto de transferencia de tecnología por los 
criadores 

• Porcentaje Total de respuestas 

 

• Malo  Regular  Bueno 

         0%     6%                94% 

 
 
Beneficios que le otorga este tipo de proyecto: 
Puede vender y comer carne de pecarí criado en corral. 



 Datos de otro estudio preliminar de mercado para carne de venado y pecarí (2007) 

   Cantidad (n=38) de Administradores de hoteles y restaurantes turísticos de la Riviera Maya en Quintana Roo, y precios 
de productos 
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establecimientos 



COMERCIALIZACION DE CARNE DE PECARI UMA LOS COMPADRES PERIODO  
2006-2010 

Año    Producto     Destino       Precio    animales   subtotal 

------------------------------------------------------------------------------ 

2006    Carne      Restaurant      $1200        5               $6000 

 

2007    Carne      Restaurant      $1200        3               $3600 

 

2008    Carne      Restaurant      $1200        7               $8400 

              En pie      Criador           $1200        2               $2400 

 

2009     Otros      Turismo          $4000         1              $4000 

 

2010    En pie      Criador           $2000        9               $18000 

----------------------------------------------------------------------------- 

               Total             26              $42400 
Euan  J.C., com. pers. (2010) 

 



CONCLUSIONES 

 

• La estrategia de planeación y ejecución de la transferencia de esta tecnología a 
campesinos de Yaxuná fue exitosa. 

 

• Los indicadores obtenidos de la crianza de pecarí de collar en UMA Los Compadres 
son favorables. 

 

• Es necesario financiarlos para optimizar su sistema de crianza productiva, 
estableciendo un sistema agroforestal. 

 

• Necesitan ser  apoyarlos  para ingresar a otros nichos de mercado (turismo 
gastronómico), y su capacitación como emprendedores. 

 

• La UMA  Los Compadres  representa una alternativa productiva en el sector rural. 



ESTRATEGIAS A SEGUIR 

PREPARACIÓN DE PIELES PARA EXPORTACION 



TURISMO GASTRONOMICO,  PREPARACIÓN Y VENTA DE PLATILLOS TRADICIONALES:  COCHINITA PIBIL, RELLENO 
NEGRO, ETC. 

De gastronomía, etimología, conquista y cisticercosis.   Carlos Larralde.   Los documentos históricos de los 
conquistadores mencionan que “la existencia en el imperio azteca de cerdos de la tierra (Tayassu torquatus, 
jabalíes, pecaríes) no domesticados, salvajes, y que los comiera hasta el emperador Moctezuma. En el 
comer, le tenían sus cocineros sobre treinta maneras de guisados ... “ 



LIMITACIONES Y PROBLEMAS MAS FRECUENTES EN LA IMPLEMENTACION 
Y EL FUNCIONAMIENTO DE LAS UMAS 

 
FALTA DE PERSONAL CAPACITADO: TECNICOS Y ADMINISTRATIVOS. 
 
GENERALMENTE FALTA DE FORMACION EMPRESARIAL DE LOS PRODUCTORES. 
 
EXCESIVA REGULACION DE INSTITUCIONES DE GOBIERNO. 
 
CARENCIA DE APOYO FINANCIERO EN EL MEDIANO PLAZO (3 años).  
 
FALTA DE ORGANIZACIÓN DE PRODUCTORES. 
 
VULNERABILIDAD EN LOS ESLABONES DE LA CADENA DE VALOR (PRODUCTOR- 
 
PROVEEDOR DE INSUMOS-ACOPIADOR:TRANSFORMADOR-CONSUMIDOR. 



GRACIAS  POR  LA  ATENCIÓN  QUE BRINDAN  A  ESTA  

COMUNICACIÓN 


